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03 今日关注

“云”端赋能，共享“生”态。4月26日，“奥康奥莱首届线上‘云招商’大

会”在温州举行。刘永好、方毅、徐少春、江南春、马津龙等企业家及经济学家

参会，从各自视角解析“后疫情”时代下温州企业变革之道。与此同时，为积

极破局后疫情时代鞋企出口，奥康发挥行业龙头作用，联合16家鞋企，成立

“中国鞋都企业战略联盟”，以“云”创新为企赋能，谱写鞋业经济新模式。

“中国鞋都企业战略联盟”昨成立
由奥康联合16家鞋企成立，将通过“云”创新为企赋能，谱写鞋业经济新模式

无论是从推出“云+”战略布局、落地“云+”招商活动还是发起

“云”战略联盟，不难发现隐藏在一切动作背后奥康破茧重生的野

心与动力。

“借由‘奥康奥莱’这一全新模式的落地与推广，全面开拓

‘云’战略，布局数字化营销将成为助推温州未来经济进一步发

展的重要助力。”王振滔说，“唯有善变，方可主动进化；唯有无

畏，方能破局重生。”王振滔表示，“这便是奥康能够长存32年之

久，仍保持创新与生机的成功秘籍之一。”

温都记者 陈忠 通讯员 徐杨

当天，奥康不仅成立“中国鞋都企业战略联盟”整合温州民

企力量，更召开奥康奥莱首届线上“云招商”大会，面向全国开放

线上“云”加盟新模式，全方位拓展双线销售渠道。

2月9日奥康正式推出“奥康奥莱”模式，打响其数字化新经

济变革“第一枪”。4月25日，奥康首家“奥康奥莱”线下数字门

店在永嘉落地。

“‘ 奥康奥莱’作为奥康线上‘云+’战略布局的核心组成部

分，将成为未来线上线下融合变革的落脚点之一。”奥康国际总

裁王进权介绍，与传统数字化门店不同的是，该线下“云”店场地

成本更加低廉，覆盖范围却能够以几何倍数高于普通门店。而

其更是配备有全国独有的产品供应链，大数据配货、工厂直发，

减免了库存、调配等中间成本，打造出产品的极致性价比。

为进一步推动“云招商”的“实落地”，奥康还在现场发布“四

大保障”“六大举措”及“八大优惠”，从产品到营销、从选址到管

理，为所有意向加盟伙伴提供强有力支持。

当天，第一期“奥康奥莱千店签约启动仪式”乘势启动，来自

全国四大片区的加盟商代表及意向代理商共同见证了这一重要

时刻。

“未来我们将立足于‘一体两翼·三店合一’战略规划，面向

全国全面铺开‘万家门店，十万云店’，以构建出一个高效、有序

的跨区域立体式营销网络。”王进权说。

活动当天，奥康发起并成立“中国

鞋都企业战略联盟”， 业͊鞋ή


